
Notre méthode pédagogique

□ Apports théoriques

□ Études de cas et retours d’expériences

□ Auto-évaluation et débats

Les participants

□ Tout responsable achat/acheteur

□ Responsable commercial

□ De 4 à 12 participants

Vos objectifs

□ Identifier les motivations et les freins

□ Inclure des clauses d'achat responsable

□ Suivre des indicateurs pertinents

LE PROGRAMME

Journée 1

• Découvrir les enjeux de l'achat responsable.

• Maîtriser la réglementation en vigueur.

• Apprécier les risques et les opportunités.

• Connaître les méthodes et outils disponibles.

• Préparer l'achat responsable.

Journée 2

• Mettre en oeuvre l'achat responsable.

• Piloter la politique d'achat responsable.

• Mesurer les impacts et les gains associés.

• Communiquer autour de la démarche.

• Valoriser les acquis de la formation.

DÉVELOPPER
L'ACHAT DURABLE DANS

SA CHAÎNE DE VALEUR

Formation

INFOS PRATIQUES

□ Formation Intra ou inter

□ Durée : 2 jours

□ Pré-requis : Aucun

FORMATION CONÇUE POUR

RIPOSTEVERTE.COM   Tél. : 09.70.40.87.00
formation@riposteverte.com         Agrément de formation N° 11 7554097 75

PAROLES DE RIPOSTEUR-E-S
« Les achats, je pratique toute la journée alors j'avais bien une notion de l'achat 
responsable mais je n'avais pas conscience de tous ses aspects et des avantages pour 
l'entreprise, notamment en terme de gestion des risques. »


